
Praxisbewährte Marketing-Tools für Deinen Salon
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Wie auch Du mit Weihnachten 
richtig Geld verdienst…

Beauty
for

Christmas

Gratis
Motivwahl und

Individualisierung
inklusive!



Kaum zu glauben, wie schnell die Zeit vergeht. 
Schon bald beginnt in Deinem Salon wieder 
der Jahresendspurt. Deshalb ist es jetzt ent-
scheidend, dass Deine Planung in den Berei-
chen Marketing und Werbung steht, damit 
Du das Potenzial Deines Salons in diesem 
und im kommenden Jahr voll ausschöpfst. 
Beginne jetzt zu handeln und nutze so die 
umsatzstarke Vorweihnachtszeit optimal zu 
Deinem Vorteil. 

Die Zufriedenheit und vor allem die Bindung 
Deiner Kunden werden auch künftig oberste 
Priorität genießen. Zu diesem Zweck habe 
ich speziell für Dich als erfolgsorientierten 
Friseurunternehmer auch dieses Jahr wieder 
exklusive Marketingkonzepte entwickelt, 
die in der Vorweihnachtszeit Deine Kassen 
klingeln lassen. 

Ich wünsche Dir beim Stöbern in diesem 
Magazin viel Freude und einen grandiosen 
Jahresabschluss. 

Mit herzlichen (und noch nicht ganz weih-
nachtlichen) Grüßen, Dein

von der 20zweinull GmbH

P.S.: Bei Fragen stehe ich Dir gerne unter 
+49(0)981-71 38 78 09 oder per E-Mail an 
wolfi@20zweinull.de zur Verfügung. Ich 
freue mich darauf, von Dir zu hören.

Wolfi

72026



Günstige Winde

kann nur nutzen,

wer weiß,

wohin er will.
Oscar Wilde



Weih
nachts

anhänger

Und so funktioniert es: Ab Mitte November 
dieses Jahres hältst Du für jeden Deiner 
Kunden im Salon einen Weihnachtsanhänger 
bereit, den Du an einem Weihnachtsbaum 
befestigst.
Deine Kunden dürfen diesen dann nach 
ihrem Besuch selbst vom Baum abnehmen. 
So bereitest Du Deinen Kunden ein schönes 
Weihnachtsritual, das ihnen in Erinnerung 
bleiben wird.

Gleichzeitig sicherst Du Dir schon während 
Deines Weihnachtsgeschäfts gute Januar- 
und Februarumsätze, indem Du den Besuchs-
rhythmus Deiner Kunden erhöhst und sparst 
zudem Geld für teure, wenig wertgeschätzte 
Give-Aways zu Weihnachten.

Du möchtest Deine Januar- und Februar-Umsätze im 
kommenden Jahr verbessern? Dann sind die Weihnachts- 
anhänger das optimale Werbemittel für Dich.

Deine Vorteile:

Neukundengewinnung Stammkundenbindung Erhöhung der Liquidität



Produktinfos
•	 4-seitig, 75 x 75 mm geschlossen
•	 Druck: 4/4-farbig
•	 300 g/qm Bilderdruckpapier (matt)
•	 gelocht zum Aufhängen
•	 perforiert zum Abtrennen
•	 inklusive Farb- und Motivwahl, Anpassung der 

Gutscheinbeträge und dem Einpflegen der 
Logo- und Adressdaten



Schreibe Deine Kunden kurz vor Weihnachten 
mit dem Weihnachtswunschzettel an und 
überrasche sie so mit Geschenken für Januar 
und Februar. So zeigst Du ihnen, dass sie Dir 
wichtig sind.
Auch ausgebliebene Kunden lassen sich mit 
Hilfe der Weihnachtspostkarten häufig wieder 
zu einem Besuch bei Dir und Deinen Mitarbei-
tern motivieren.

Ich empfehle bei der Umsetzung die Karte in 
Form eines Wunschzettels zu gestalten, bei 
dem sich Deine Kunden ihren Favoriten aus 
den von Dir vordefinierten Dienstleistungen 
oder Vergünstigungen auswählen können.
Die Beträge und das Motiv sind natürlich wie 
bei allen anderen Werbemitteln ebenfalls frei 
wählbar.

Du suchst eine Möglichkeit, um ausgebliebene Kunden 
wieder in Deinen Salon zurückgewinnen? Dann empfehle ich 
Dir die Weihnachtspostkarte als Wunschzettel!

nachts
Weih

postkarte

Deine Vorteile:

Neukundengewinnung Stammkundenbindung Erhöhung der Liquidität



Produktinfos
•	 DIN lang, 210 x 105 mm
•	 Druck: 4/4-farbig
•	 300 g/qm Bilderdruckpapier (matt)
•	 inklusive Farb- und Motivwahl, Anpassung der 

Gutscheinbeträge und dem Einpflegen der 
Logo- und Adressdaten



gutsch
Kauf

eine

Wusstest Du schon, dass laut aktuellen 
Umfragen Gutscheine das Lieblingsgeschenk 
der Deutschen sind? Diese Chance solltest 
auch Du unbedingt zu Deinem Vorteil nutzen 
und ab November Deine eigenen Geschenk-
gutscheine zu Weihnachten verkaufen. So 
steigerst Du nicht nur die Liquidität Deines 
Salons, sondern bindest auch Stammkunden 
und gewinnst Neukunden.

Die Kaufgutscheine erhältst Du in einem 
edlen Etui mit Eingriff zum Entnehmen –  
so macht das Weiterverschenken Deinen 
Kunden doppelt Freude.

Du willst Stammkunden binden, schnell die Liquidität in 
Deinem Salon erhöhen und neue Kunden gewinnen?
Dann solltest Du unbedingt Kaufgutscheine anbieten.

Deine Vorteile:

Neukundengewinnung Stammkundenbindung Erhöhung der Liquidität



Produktinfos
•	 205 x 94 mm
•	 Druck: 4/0-farbig
•	 300 g/qm Bilderdruckpapier 

(matt)
•	 inklusive edlem Etui
•	 inklusive Farb- und Motivwahl, 

Anpassung der Gutscheinbeträge 
und dem Einpflegen der Logo- 
und Adressdaten



und
Poster

Aufsteller

Post

Mit Aufstellern direkt am Bedienplatz weckst 
Du das Interesse Deiner Kunden automatisch 
und regst sie so dazu an, Deine Mitarbeiter 
selbst auf Aktionen anzusprechen.
Egal ob Spiegelaufkleber, Aufsteller, Poster 
oder Kundenstopper – Werbung direkt im 
Salon eignet sich hervorragend, um Deinen 
Kunden während ihres Besuchs Geschenk-
gutscheine ganz einfach nebenbei noch als 
zusätzlichen Umsatz mitzuverkaufen!

Du hast noch gar keinen Plakatständer als 
Kundenstopper oder Aufsteller für Deine 
Rezeption und Bedienplätze? 
Ich organisiere Dir gerne die passenden Auf-
steller zu Deinen Drucken.

Deine Mitarbeiter vernachlässigen manchmal die Beratung und
den Verkauf, weil sie in der Weihnachtszeit stark ausgelastet sind? 
Poster und Aufsteller verkaufen 24/7!

Deine Vorteile:

Neukundengewinnung Stammkundenbindung Erhöhung der Liquidität



Produktinfos
•	 verschiedene Formate
•	 Druck: 4/0-farbig
•	 Aufsteller: 300 g/qm Bilderdruckpapier 

(matt)
•	 Poster: Outdoor-Material (wetterfest)
•	 Spiegelaufkleber: rückstandslos ablösbare 

Klebefolie
•	 inklusive Farb- und Motivwahl, Anpassung der 

Gutscheinbeträge und dem Einpflegen der 
Logo- und Adressdaten



kalender
Advents

mailing

Der Adventskalender ist ein echter Allrounder: 
Du kannst mit Hilfe des Adventskalenders 
Deine bestehenden Kunden sowohl direkt im 
Salon im Anschluss an ihren Besuch mit tollen 
Geschenken für Januar und Februar über-
raschen, als auch ausgebliebene Kunden mit 
den Adventskalendern in Form eines Mai-
lings anschreiben und sie so wieder in treue 
Stammkunden verwandeln. 

Als Gutscheinbeträge sind zum Beispiel 
Dienstleistungsrabatte, Nachlässe auf Pro-
dukte oder ein Gratis-Service im kommenden 
Jahr möglich. 
Begeistere Deine Kunden mit diesem ganz 
besonderen Marketinginstrument zur Vor-
weihnachtszeit.

Du möchtest Deine ausgebliebenen Stammkunden wieder 
für Dich gewinnen? Dann ist der Adventskalender die 
exklusive Alternative zur klassischen Weihnachtspostkarte.

Deine Vorteile:

Neukundengewinnung Stammkundenbindung Erhöhung der Liquidität



Produktinfos
•	 DIN lang, 210 x 98 mm
•	 Druck: 4/4-farbig
•	 300 g/qm Bilderdruckpapier (matt)
•	 24 Felder gestanzt zum Aufklappen
•	 Gutscheinbetrag frei wählbar
•	 inklusive Farb- und Motivwahl, Anpassung der 

Gutscheinbeträge und dem Einpflegen der 
Logo- und Adressdaten



rubbel
Glücks

lose

Die Glückslose sind optimal dazu geeignet, 
neue Kunden für den Salon zu gewinnen. 
Lasse hierzu einfach die Rubbellose im Ein-
zugsbereich Deines Salons verteilen oder 
gib die Lose zur Mitnahme in befreundete 
Geschäfte wie Boutiquen, Floristen oder 
Nagelstudios. Als Gutscheinbeträge sind auch 
hier Dienstleistungsrabatte, Nachlässe auf 
Produkte oder ein Gratis-Service im kommen-
den Jahr möglich.

Auf diese Weise findest Du nicht nur neue 
Kunden, sondern wirkst zur gleichen Zeit der 
Flaute, die sich üblicherweise am Beginn 
jedes Kalenderjahres nach dem Weihnachts-
geschäft einstellt, aktiv entgegen.

Du benötigst mehr Kunden und möchtest gleichzeitig 
Deine Stammkunden binden? Dann mache Deine
Kunden mit den originellen Glückslosen zu Gewinnern.

Deine Vorteile:

Neukundengewinnung Stammkundenbindung Erhöhung der Liquidität



Produktinfos
•	 DIN A6, 105 x 148 mm
•	 Druck: 4/4-farbig + Rubbelmasse 

(1-stg.)
•	 250 g/qm Bilderdruckpapier 

(glänzend)
•	 Gutscheinbetrag frei wählbar
•	 inklusive Farb- und Motivwahl, 

Anpassung der Gutscheinbeträge 
und dem Einpflegen der Logo- 
und Adressdaten



Wert
marken

system

Auch zufriedene Konsumenten sind inzwi-
schen wechselfreudiger als jemals zuvor. Das 
Wertmarkensystem bietet Dir eine praxis-
erprobte Möglichkeit, Deine Kunden ab jetzt 
dauerhaft zu binden und lässt sich dabei 
optimal in Deinen Salonalltag integrieren. 
Mit Marken zum Geburtstag, zu Weihnachten 
und als Dankeschön für Weiterempfehlungen 
wird dieses System zum Allrounder Deiner 
Kundenbindung. 

Ich berate Dich gerne, wie auch Du das 
Wertmarkensystem bei Dir im Salon bestmög-
lich zum Einsatz bringst und dadurch Deine 
Kunden bindest.

Du möchtest Deine Stammkunden dauerhaft binden?
Sehr gut, denn Kundenbindung ist aktuell wichtiger denn je
und das Wertmarkensystem unterstützt Dich dabei. 

Deine Vorteile:

Neukundengewinnung Stammkundenbindung Erhöhung der Liquidität



Produktinfos

Wertmarkenhefte

•	 298 x 75 mm offen, 75 x 75 mm geschlossen
•	 Druck: 4/4-farbig
•	 300 g/qm Bilderdruckpapier (matt)
•	 3-fach genutet
•	 inklusive Farb- und Motivwahl, Anpassung der 

Gutscheinbeträge und dem Einpflegen der 
Logo- und Adressdaten

Wertmarken

•	 20 x 20 mm od. 66 x 66 mm
•	 Druck: 4/0-farbig od. 

Heißfolienprägung silber od. gold
•	 60 µm Haftfolie weiß



Dein

Design
Salon, Dein

Bei allen Werbemitteln sind folgende Leistun-
gen standardmäßig enthalten:

•	 Farb- und Motivwahl
•	 Bildlizenzierung bei Adobe Stock
•	 Anpassung der Gutscheinbeträge 
•	 Einpflegen der Logo- & Adressdaten
•	 Datenhandling

Mit einer Auswahl von mehr als 900.000.000 
Bildern bei Adobe Stock bin ich mir sicher, 
dass auch für Dich das perfekte Motiv dabei 
ist. Die Lizenzierung Deines Motivs bei Adobe 
Stock übernehme ich natürlich kostenfrei für 

Dich. Gerne kannst Du auch eigenes Bild-
material einreichen. Sollte Dir das immer noch 
nicht individuell genug sein, finde ich gemein-
sam mit Dir nach Absprache auch gerne eine 
komplett maßgeschneiderte Lösung.

Von Veredelungstechniken wie Heißfolien-
prägung oder partiellem Drucklack bis hin zu 
außergewöhnlichen Materialien oder Forma-
ten ist alles möglich. Frag jetzt einfach an und 
ich mache Dir ein unverbindliches Angebot.

Du bist Individualist und findest Standards langweilig? Perfekt! 
Alle Werbemittel sind komplett individualisierbar – 
sowohl im Hinblick auf das Design als auch auf die Produktion.



Ein Ziel
Dein

Erfolg...

Ich unterstütze Dich unter anderem auch 
gerne in folgenden Bereichen:

•	 Logodesign, Corporate Design & Branding
•	 Webdesign und SEO
•	 Marketingaktionen für alle Anlässe

Gerne helfe ich auch Dir dabei, Deine Ziele 
mit Deinem Salon zu erreichen.
Ruf mich einfach an +49(0)981-71 38 78 09

Seit über 25 Jahren unterstütze ich Friseur-
unternehmer in den Bereichen Werbung und 
Marketing. Mit meiner Werbeagentur begleite 
ich über 200 Salons in Deutschland, Öster-
reich und der Schweiz. Durch die gesammelte 
Erfahrung in der Zusammenarbeit mit den 
renommiertesten Unternehmensberatungen 
der Beautybranche im deutschsprachigen 
Raum biete ich Dir einen branchenübergrei-
fenden Blickwinkel und konzipiere praxis-
erprobte Marketingstrategien, die Dich dabei 
unterstützen, Deine Ziele zu erreichen.

Wolfi



Sitz: Ansbach
Amtsgericht Ansbach
HRB 7136 

Geschäftsführer: 
Wolfgang Keim
USt-IdNr: DE327559902

20zweinull GmbH
Schalkhäuser Straße 4 
D-91522 Ansbach

T:	 +49(0)981-71 38 78 09
M:	 hallo@20zweinull.de
W:	 www.20zweinull.de

Erfolg

gestalten
positiv



Sichere Dir jetzt zusätzlichen Umsatz zu
Weihnachten und sende Deine Bestellung
per E-Mail an wolfi@20zweinull.de

Bezeichnung Auflage/Preis

Die Preise verstehen sich als Gesamtpreis inklusive Farb- und Motivwahl, Anpassung der Gutscheinbeträge und dem 
Einpflegen Deiner Logo- und Adressdaten sowie Datenhandling und Produktion zzgl. der gesetzl. MwSt. und Versand. 
Komplett individuelle Lösungen sind möglich und werden nach Absprache gemäß dem Aufwand berechnet. Weitere 
Auflagen auf Anfrage. Die Lieferung erfolgt ca. 12 Werktage nach Druckfreigabe

*Lieferung Glückslose ca. 24 Werktage nach Druckfreigabe. 

Oder stecke das ausgefüllte 
Formular einfach
in ein frankiertes Briefkuvert 
und ab die Post!

Weihnachtsanhänger

Weihnachtspostkarte

Adventskalendermailing

Glücksrubbellose*

Geschenkgutscheine mit Etui

DIN A6 Spiegelaufkleber

DIN A4 Aufsteller

DIN A1 Poster outdoor

DIN A0 Poster outdoor

Wertmarkenhefte

Wertmarken klein

Wertmarken Weihnachten

Wertmarken Geburtstag

Wertmarken Empfehlung

500 Stk
585,- €

500 Stk
255,- €

500 Stk
205,- €

50 Stk
112,- €

1 Stk
12,- €/Stk

1 Stk
12,- €/Stk

1.000 Stk
833,- €

1 Stk
39,- €/Stk

1 Stk
60,- €/Stk

500 Stk
338,- €

5.000 Stk
242,- €

500 Stk
273,- €

500 Stk
242,- €

500 Stk
242,- €

1.000 Stk
763,- €

1.000 Stk
297,- €

1.000 Stk
226,- €

100 Stk
170,- €

2 Stk
7,- €/Stk

2 Stk
7,- €/Stk

2.500 Stk
911,- €

2 Stk
36,- €/Stk

2 Stk
55,- €/Stk

1.000 Stk
398,- €

10.000 Stk
328,- €

1.000 Stk
342,- €

1.000 Stk
305,- €

1.000 Stk
305,- €

2.500 Stk
1.222,- €

2500 Stk
398,- €

2.500 Stk
311,- €

250 Stk
336,- €

ab 5 Stk
4,- €/Stk

ab 5 Stk
4,- €/Stk

5.000 Stk
1.037,- €

ab 5 Stk
31,- €/Stk

ab 5 Stk
53,- €/Stk

2.500 Stk
678,- €

20.000 Stk
436,- €

2.000 Stk
474,- €

2.000 Stk
435,- €

2.000 Stk
435,- €

5.000 Stk
2.120,- €

5.000 Stk
558,- €

5.000 Stk
398,- €

10.000 Stk
1.341,- €

500 Stk
486,- €

ab 10 Stk
3,- €/Stk

ab 10 Stk
3,- €/Stk

ab 10 Stk
28,- €/Stk

ab 10 Stk
48,- €/Stk

5.000 Stk
928,- €

50.000 Stk
798,- €

5.000 Stk
882,- €

5.000 Stk
818,- €

5.000 Stk
818,- €

Gratis
Motivwahl und

Individualisierung
inklusive!



Lieferadresse (falls von Rechnungsadresse abweichend):

Rechnungsadresse:

Deine Gutscheinbeträge und Wünsche (Motiv, Farbe, usw):

Mein Salon-Logo
	 liegt bereits vor			   sende ich per E-Mail an wolfi@20zweinull.de

Salon, Frau / Herr

Straße, Nr.

PLZ, Ort

Salon, Frau / Herr

Straße, Nr.

PLZ, Ort

Telefon

E-Mail

Ort, Datum, Unterschrift


